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A HITA megalakulasa

és céljai
2011. januar 1. ota mukodik kozponti kormanyhivatalkent

A Nemzetgazdasagi Minisztérium hattérintézmeénye, széles szakmai
partnerhaldzattal rendelkezik

Legfébb céljai:

Exportfejlesztés tamogatasa

Befektetésdsztonzés eldsegitése

Felépitése:

Uzletfejlesztés

Befektetés-0sztonzeés

Haldzati foosztaly — agazati alapon mikddik, a relacidos hattér a haldzati
foosztalynal

Belféldi regionalis halozat (megyénként 1 kolléga)

KGSZ halozat szakmai iranyitasa (60 orszag, 85 ember)
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HITA - Uzletfejlesztési Féosztaly

o Uzletfejlesztési F6osztdlyon 4 csoportra bontott dgazati osztalyok:

> Tudasalapu Agazatok Osztaly (ICT, life science, logisztika, kreativ,
kdrnyezetvédelem, megujuld energia)

> Tradiciondlis Agazatok Osztaly (épité-, fém-, jarm(-, gépipar,
elektronika, Ur- és repllégépipar)

> Konnydipari és Elelmiszeripari Osztaly (fa-, papir-, nyomda-, vegyipar,
mezOgazdasag, mldanyag-, csomagoldipar, bor, textil-, ruhaipar, bor,
szOrme)

> Enterprise Europe Network Osztaly

o Befektetésosztbénzési FOosztalyon: Beszallitdi Osztaly mikddik
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A magyar exportszerkezet

Kiilkereskedelmi aruforgalom:

e 77,3% EU orszagokba

e 11,9% EU-n kivlli eurdpai orszagokba
e 6,5% azsiai orszagokba

e 3% amerikai orszagokba iranyul

e Termékexportban: gépek és szallitbeszk6zok aranya 60,2%, mig a
feldolgozott termékeké 27,5%

e KKV-k az export 18 % , a + 250 f6s nagyvallalatok 82 % adjak

Forras KSH 2010
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Kiilfoldi tulajdon aranya a gazdasagi szektorokban

Magyarorszagon kiugréan magas a kiilfoldi tulajdon aranya:

Agazat Kiilféldi tulajdon aranya
Feldolgozo ipar 66%
Vegyipar 60%
Fémipar 61%
Gépipar 72%
JarmUgyartas 86%
Elektronika 71%
Elelmiszeripar 47%
Papiripar 49%
Villamosenergia 26%
EpitSipar 19%
Kereskedelem 55%
Pénzligyi szolgaltatasok 68%
Vendéglatas 27%
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A magyar KKV-k kihivasai

Kilpiaci stratégia hianya - jelenleg elfogadas alatt
Proaktiv vs. reaktiv piaci viselkedés

Kilpiaci valtozasok rugalmatlan kovetése

KKV-k elégtelen kooperacios készsége

— Informalis egylttmikoddés (tanacsadas, gépkolcsdnzes,stb.)
54%

- Formalis egylittmikddés (k6z6s beszerzés,értékesites,
termelés) 17 %

— Beszallitoi kapcsolatok kihivasai (%-o0s éves koltseégcsdkkentés)
> programozott hatékonysag novelés

— Parhuzamos tevékenységek > parhuzamos koltségek >
alacsonyabb termelékenység

Forras GKM 2007
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KKV-k direkt és indirekt exportlehetoségei

sIntenzivebb és koncentraltabb kulpiaci

- Termék/szolgaltatas exportja megjelenes
KKV részarany 20% sInnovaciés  kooperaci6  belfoldon  és
. . - kulfoldon
* Innovativ termék/technoldgia
exportja Kulfoldi cégalapitas/befektetes

*Képviseletek
*Privatizacios folyamatokba valo

* KKV részarany 10%
« MISZ felmérés szerint a

termékek 51% bekapcsolodas
nemzetkozileg versenyképes *Akviziciok, befektetések
» Tovabbi 26% kis fejlesztéssel *Bekapcsolddas uj értéklancokba
versenyképes lehet Kereskedelemi és beszallitoi poziciok
* Beszallitoi lehetdségek -a hazai K+F képességek megerdsitése
* A KKV-k tobb, mint 50%-a « logisztikai és disztriblciods

végez beszallitast kapacitasok kihasznalasa
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Oa magyar kkv-k exportpiacanak bovitése, emellett a kllfoldi befektet6knek

az orszagba vonzasa
Qbefektetés-0sztonzés és kereskedelemfejlesztés eszkozeivel a magyar

munkahelyek megdrzése, Ujak létrehozasa

>minél tobb, részben nagy munkahelyteremtd, részben nagy hozzaadott
ertéket eldallitd beruhazas valdsuljon meg Magyarorszagon kulfoldi
mUkodotékebal

»a magyar kkv-szektor részesedése az exporton belll a jelenlegi 18

szazalékos aranyrol belathatd idon beliil 20 szazalék folé emelkedjen, ehhez
legalabb kétszamjegyl kivitelbdviilést kell elérniiik az érintett kkv-knak

az idén 40 orszagban 20 agazatban 173 exportfejlesztési program, s ennek
kdszonhetoen 3000 cég segitese
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KKV-k felkészitése a kiilpiacra Iépésre

Belf6ldi vallalkozasok inkubacidja

— Célcsoport helyzetfelmérése — export indulasi akciéprogram
kidolgozasa - cégek képzésekkel torténo tamogatasa - Uzletfelek
azonositasa

e Arualap exportképessé tétele

— Finanszirozasi és marketinglehet6ségek, mindségbiztositas,
megfeleloségi tanusitas, fogyasztovedelem, kdrnyezetvedelmi
eldirasok

o Kilkereskedelmi know-how megszerzése

- Nyelvismeret, kilkertechnikai tanacsadas, kereskedelmi
szabalyok, exporttal kapcsolatos pénziigyi, munkaligyi kérdések

Sikeres inkubacié > kulpiaci megjelenési képesség
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Feladatok: Agazati osztalyok

a termékprogramok magyarorszagi szereploinek feltérképezése,
adatbazisba rendezese;

a szektor kilpiaci torekvéseinek ismerete és tamogatasa, erre vonatkozdé
elemzesek keszitese, javaslattetel;

folyamatos kapcsolattartas a szakmai szervezetekkel;

proaktiv Ggyfélmenedzsment keretében személyes kapcsolattartas az
iparagi cégekkel, konzultacié a ITDH altal kinalt kereskedelem és
Uzletfejlesztési lehetoseégekrol;

céges akciok, programok kidolgozasa, szervezése;

kiadllitasok, Uzletember-talalkozdk szervezése, szilkség esetén a
Stratégiai és Haldzatiranyitasi Igazgatdésag munkatarsaival k6zosen;
Uzleti partnerkeresések kezelése — adatbazis épitése, informacidk
gyljtése, megkeresések megvalaszolasa;

részvetel a szektor belféldi szakmai rendezvényein;

a szektor befektetési projektjeit tovabbitja a Befektetés-6sztonzési
Igazgatdsag fele;
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Paradigma valtas az iligyfélkezelésben - proaktiv
ligyfellatogatas

Kulcskompetenciak tertletén vallalatorientalt, cégkdzpontu, piaci
alapokon muko6do minosegi tanacsadas

Agazati struktlra szerint szervezett, iigyfélmenedzsment m(kddtetése

Proaktiv Uzletfejlesztési segitség > egyedi konzultacidk, kdzvetlen,
személyes kapcsolatok kialakitasa

Cég lehetoségeit figyelembe véve kozosen kidolgozott relacidkra és
termékcsoportokra bontott éves kiilpiaci akcidterv

Vallalatok igényeire szabott szolgaltatascsomagok
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Eszkozrendszer —Kereskedelemfejlesztési palyazatok

e Egyedi, cégigény alapjan osszeallithatd csomagok

e Magasabb és koncentraltabb tdmogatasi rendszer
— Kiallitasok- és rendezvények
— Preferalt rendezvények
- Reklam-és arculatmegjelenités
— Kulfoldi inkubacid
- Medgfelel6ségi tanusitvanyok
- Komplex marketing akcidk

e Kereskedelemfejlesztési palyazatok a 2009-es szamok tiikrében:
— Rendelkezésre allé keret: 508.200.000 Ft
— 500 db beérkezett palyazat 362 cégtol, 759.241.772 Ft értékben

— 374 db palyazat részesilt pozitiv elbiralasban, 281 ceg kapott
tamogatast 475.209.153 Ft értékben
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Eszkozrendszer — Informacio szolgaltatas

e Adatbazisba torténo keresés
e Lead management

— Piaci igény megjelenése> azonnali reagalasi lehetdség

— A haldzat részeiként a gazdasagi fejlodés egyben magaban hordozza
a vilagpiaci integraciot is.

o Kereskedelemtechnikai, vamigyi, addzasi informacidok
e Tenderinformaciok

e Komplex EU-s informaciok
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Forduljanak hozzank bizalommal!

Koszondm a figyelmet!
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